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Propésito del taller Identificar la importancia de las actividades econdémicas y empresariales.
Comprender como se clasifican los mercados y los clientes.

Competencias Desatrrollo de tareas y proyectos de emprendimiento a partir de la planeacion.

Clasificaciéon de los mercados

Los mercados son fundamentales para la economia porque permiten el intercambio de productos y servicios. Las empresas necesitan
conocer qué venden, a quién venden y como llegar a sus clientes. Los mercados pueden clasificarse de diferentes maneras, por ejemplo,
segun el sector econémico:

 Obtiene recursos directamente de la naturaleza
e Ejemplos: Agricultura, ganaderia, pesca, mineria
* Productos: Frutas, verduras, leche, pescado, arena

* Transforma materias primas, en productos elaborados
* Ejemplos: Fabricas de ropa, industria automotriz, electrodomésticos
* Productos: Zapatos, Utiles escolares, alimentos procesados

* Ofrece servicios a las personas y empresas
* Ejemplos: Transporte, educacién, turismo, telecomunicaciones
* Productos: Capacitaciones, arriendos, servicios estéticos
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* Relacionado con tecnologia, innovacion e investigacion
* Ejemplos: Inteligencia artificial, laboratorios cientificos,desarrollo de software
® Productos: Apps, asistentes de voz, programas
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Otra manera de clasificar las empresas, es segun el entorno geogréfico:

- Mercado internacional: Intercambio comercial entre diferentes paises. Ejemplo: Café de exportacion.
- Mercado nacional: Comercio dentro de un pais. Ejemplo: Distribucion de productos entre ciudades.
- Mercado local: Comercio dentro de barrios y municipios. Ejemplos: tiendas y supermercados.

Actividad

1. Laventa de productos en linea, ¢a qué tipo de mercado crees que corresponde? Argumentar la respuesta con un ejemplo.
2. Clasificar los siguientes productos o servicios, segun el sector y el entorno geogréfico:

Ejemplos Mercado segun el sector Mercado segun el entorno geogréfico
Arroz

Zapatos

Verduras

Aplicaciones de celular
Capacitaciones en linea
Relojes digitales
Cuadernos

Asistentes de voz

3. Elegir dos negocios cerca de tu barrio, comunidad, o colegio, y clasificarlos segun el sector econémico y entorno geografico.



